-
- . YOU HAVE THE VISION,
= blomOI WE HAVE THE SUBSTANCE.

Du hast Lust auf Vertrieb in einem netten Unternehmen mit einer spannenden und umfangrei-
chen Reagenzien-Auswahl?

Um unser Wachstum in Deutschland zu beschleunigen, suchen wir einen

Wissenschaftlichen VertriebsauBBendienst — Norddeutschland
(m/w/d)

Deine Aufgaben

Du bist verantwortlich fur die Gewinnung neuer sowie die Betreuung bestehender Kun-
den/innen in deinem Vertriebsgebiet.

Du pflegst und erweiterst das Netzwerk von Forschenden, Key Accounts, Einkdufern/innen
und Meinungsfihrern/innen und starkst die Beziehungen in der pharmazeutischen Industrie,
Biotechnologie, Wissenschaft, Diagnostik und CROs.

Du kommunizierst proaktiv mit unseren netten Kollegen/innen im Customer Support, Tech-
nical Support und der Logistik in Hamburg, um einen bestmdglichen Service fur unsere Kun-
den/innen zu gewahrleisten.

Bei der EinfUhrung von neuen Produkten erarbeitest Du selbstandig Strategien fur dein Ge-
biet.

Innerhalb des deutschen Vertriebsteams Ubernimmst Du ggf., wie die anderen AuBendienst-
Mitarbeiter/innen, die Rolle als Produktspezialist/in fir ein kleines Produktsegment. In diesem
Gebiet bist Du erste/r Ansprechpartner/in fir den restlichen AuBendienst bei Detailfragen
und komplexen Verkaufsgesprachen.

Dein Profil

Du hast einen Hintergrund im Bereich Life Sciences, z.B. einen Bachelor oder Master in Biolo-
gie, Biochemie 0.4., oder eine Ausbildung als BTA, CTA o.4.

Idealerweise besitzt Du erste Vertriebserfahrungen in der Life Science-Branche, unternehme-
risches Denken sowie die Fahigkeit deine Tatigkeiten selbst zu strukturieren.

Du bist offen, wertschatzend und freundlich in deiner Kommunikation, aber auch zielstrebig
und ergebnisorientiert und gibst nicht auf, bis die Aufgabe erledigt ist.

Du gehst gerne auf Menschen zu, unabhangig davon, ob die Kommunikation schriftlich, te-
lefonisch oder personlich ist.

Gute Englischkenntnisse sind vorteilhaft.

Praktische Erfahrungen mit CRM-Systemen, Microsoft Office und weiteren Business-Soft-
ware-Anwendungen sind winschenswert.

Ein Wohnort, von dem die wissenschaftlichen Ballungsrdaume in Norddeutschland gut zu er-
reichen sind, ware ideal, z.B. Hamburg, Bremen, Schwerin, Hannover, Kiel, Rostock, Gottin-
gen, etc.



Wir bieten Dir

e Verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Aufgaben in einem kleinen Team mit flachen
Hierarchien. Du berichtest direkt an unseren Chief Commercial Officer.

e Attraktives Gehaltspaket mit einem fairen Mix aus festen und variablen Gehaltsanteilen.

e Hohen persénlichen Freiraum, flexible Arbeitszeiten und Remote-Work.

e Betriebliche GesundheitsmaBnahmen, Fortbildungen, Workshops und Sozialleistungen.

e Leasing-Dienstfahrzeug

e Legendare Weihnachtsfeiern in der schénsten Stadt der Welt.

Bist Du interessiert?

Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung. Bitte sende deine Unterlagen, inklusive Lebenslauf,
per E-Mail an bewerbung@biomol.de. Flr erste Informationen steht Dir Michaela Hauck gerne
zur Verfligung: 040-85326015.

Uber Biomol

Die Biomol GmbH ist ein Hamburger Traditionsunternehmen. Seit 1968 sind wir ein Uberaus er-
folgreicher Lieferant von Forschungsprodukten fir die Life Science-Branche. Mit einem globalen
Netzwerk aus Herstellern und Handlern, eingespielter Logistik und herausragendem Kundenser-
vice leisten wir unseren Beitrag, um Forschende in Universitaten, Kliniken sowie der Biotech- und
Pharmaindustrie zu unterstitzen. Zu unserem umfangreichen Sortiment gehéren u.a. Antikér-
per, Enzyme, Biochemikalien und Assays fur die biomedizinische Forschung.

Anfang 2021 wurde die Biomol GmbH Teil von Europa Biosite, einem europaweit fihrenden Un-
ternehmen im Vertrieb von Life Science-Reagenzien mit Hauptsitz in Stockholm. Europa Biosite
umfasst derzeit sechs verschiedene Unternehmen in 13 Landern und beschéftigt Gber 130 Mitar-
beiter/innen.

Weitere Details findest Du unter www.biomol.de. Wir freuen uns auf deine Bewerbung!



http://www.biomol.de/

